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Massor pa hemmaplan

TEMA. De uteblivna batmassorna gor att manga aterforsiljare satsar pa egna massor i nybyggda
visningshallar. Samtidigt rader det brist pa bade batar och motorer. Sidorna 20-26

Jan Comstedt AB  Stark export for J Craft utokar
salttill Frankrike  svenska elbatar tillverkningen

Distributéren Comstedt har salts till Elbétstillverkarna har medgang Nordic Boat Service AB ut6kar
franska Alliance Marine Group. Sidan 8 ! péexportmarknaderna. Sidorna 16-17 i ochhar flyttat till nya lokaler. Sidan 19




Ledaren

Mats Eriksson, vd Sweboat.

Vi har en gyllene chans att ta initiativ till en inbyteskampanj for att bli av med gamla tvataktare fran marknaden.

HaV:satgardsprogram
— hot eller majlighet? Vibestammer!

Havs- och Vattenmyndigheten (HaV) é&r
den myndighet som har ansvar for alla marina
miljofragor och de agerar bade fraimjande och
varnande. Till exempel s& ar det HaV som stéar
bakom den batskrotningspremie som Batretur
fatt de senaste aren. Det dr ocksa HaV som gett
ut riktlinjer for bitbottentvittning.

Nu 4r HaV aktuell med sitt “Atgirdsprogram
for havsmiljon 2022-2027", som &r en konse-
kvens av FN:s klimatmal. Det finns tva avsnitt
i den 351 sidor (!) linga rapporten som berdr
batbranschen i allra hogsta grad, namligen ut-
fasning av eller forbud mot gamla tvataktare och
dito av biocidfarger, framfor allt i Ostersjon.

HaV har delegerat vidare fragorna till Trans-
portstyrelsen respektive Kemikalieinspektio-
nen, men det dr HaV som 4r huvudman. Har
har vi en riktigt gyllene chans att ta initiativ,
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vara proaktiva och l6sningsorienterade.

Exempelvis en inbyteskampanj for att bli
av med gamla tvataktare fran marknaden, ett
kvitto péd en skrotad tvataktare ger rabatt pa en
ny motor, el eller bensin. Vi kan ocksé engagera
Bétretur med Batskroten och Stena Recyling for
ett nationellt system for atervinning av de gamla
motorerna, dar vi i branschen kan ta var del av
systemet, att samla in och vidarebefordra for
atervinning.

Nardetgillerutfasningavbiocidfirgerbeh6ver
vi nog mer tid. Mer tid for att ta fram dnnu fler
biocidfria (giftfria) alternativ, och att fa batagar-
na att sldppa sargen och vaga prova nagon av de
biocidfria alternativ som faktiskt redan finns pa
marknaden.

Det viktiga &r att vi inte sitter oss pa tviren
och hindrar utvecklingen att g framéit. Om vi

Riksforbund.

s,
7 > Tel 08-449 55 90.
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Tryoksak
3041 0417

Adress Hammarby Allé 91, 5 tr, Box 92065, 120 07 Stockholm

visar genuint intresse for att dra vart strd till
stacken i de klimat-paverkande delar som bran-
schen rdder 6ver — sa ska vi gora det!

Vi har redan ett vil fungerande Miljopro-
gram for varv och marinor, vi har vir Miljéfond
(samla in och ansok om bidrag!) och vi ér i upp-
startsfasen av vért betydligt bredare Klimat- och
Miljoprogram for tillverkning, hantering, anvin-
dande och atervinning. Vi soker efter en miljo-
ansvarig att jobba med oss, ndra oss och nira
klimatfragorna. Och sa ér vi i slutfasen i vart
projekt Kostnadseffektiva saneringsatgarder.

Mycket dr pa gang som ni ser och tacklar vi
HaV:s édtgardsprogram rétt sd kan vi nog vara
med och péverka utvecklingen inom de omra-
dena ocksa. Utan ett bra klimat, inget bra bétliv.
MATS ERIKSSON
VD SWEBOAT - BATBRANSCHENS RIKSFORBUND

Batbranschen, bétbranschens afférstidning ges ut av Sweboat, Batbranschens

Ansvarig utgivare Mats Eriksson, Sweboat, e-post mats.eriksson@sweboat.se
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ALLT PA
SJON

1 GUSTAVSBERG

Marstrand Motorboat Show

Vdastkustens storsta motorbdtsmassa
26-28 augusti

marstrandmotorboatshow.se

Allt pa Sjon i Gustavsberg
Sveriges storsta flytande mdssa
2-4 september

alltpdsjon.se

Orust Sailboat Show med Oppet Vary
SAI LBOAT Skandinaviens stérsta segelbdtsmdssa
26-28 augusti

orustsailboatshow.se

Som medlem i Sweboat far du 25% rabatt ndir du stdller ut!
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DANSK ATERFORSALJARE
FOR FERRETTI YACHTS
Ferretti Group starker sin narvaro
pa den europeiska marknaden.
Det senaste &r ett avtal med den
danska aterforsaljaren Risbjerg
AS, som ska marknadsfora Ferretti
Yachts, Pershing och Riva varumar-
ken i Danmark pa en exklusiv bas.
Risbjerg AS representeras av
Jakob Sorensen och Ole Risbjerg,
vars foretag Risbjerg AS har varit i
batbranschen i 20 ar.

BASTA ARBETSGIVAREN
AkzoNobels svenska verksamhet
har fatt utmarkelsen Top Employer
av det oberoende europeiska Top
Employers Institute. Certifieringen
utvérderar en rad olika parametrar
kopplade till arbetsgivarfragor
som pavisar bolagets engage-
mang for en battre arbetsplats.

- En objektiv beddmning av
oss som arbetsgivare ar mycket
vardefullt och ger oss en bild av
vara interna processer och vad vi
som arbetsgivare kan géra dannu
battre, for vara medarbetare och
for framtida kollegor, séger Kees-
Jan Starrenburg Country Director
AkzoNobel Nordics.

For AkzoNobel utmarker sig
speciellt resultaten for kvalitén och
nivan av digitala HR-processer och
verktyg, utbildning- och utveck-
lingsprogram fér medarbetare och
ledare, ledarskap och strategi.

LINSSEN YACHTS | EXKLUSIVT
AVTAL MED MERCURY MARINE
Linssen Yachts i Nederlanderna,
som bygger stalbatar med
deplacementskrov upp till cirka
50 fot, har kommit 6verens om
ett avtal for motorleveranser med
Mercury Marine som darmed blir
foretagets exklusiva leverantor av
dieselinombordsmotorer.

Linssen har gjort en noggrann
urvalsprocess innan de kom Over-
ens om att installera enbart Mer-
cury diesel inombordsmotorer.
Avtalet galler batar pd 12,85 m
och stoérre (fran och med Grand
Sturdy 40.0/Linssen 40 SL).

De forsta motorerna som ska
installeras blir Mercury Diesel 2.0
115 hk inombordare. De satts i
Linssen Grand Sturdy, SL, Variotop
och Variodeck-modellerna fran 40
fot och uppat i slutet av 2022.
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Torqeedo dppnar eget

Torgeedo utokar sin aterfor-
séljarverksamhet och 6ppnar ett
eget forsaljningsbolag pa den
svenska marknaden. Anledningen
ar att mota den 6kade efterfragan
pa elmotorer for marint bruk.

- Svenskarna har en stark
anknytning till sina sj6- och
kustmiljoer. Ungefar en av atta
svenskar dger en bat, en av de
hogsta siffrorna for batagande i
vdrlden, berdttar Tommi Salonen,
Torqeedos stéllféretradande
forsaljningschef.

- Sverige ar ocksa varldsledan-

de nar det kommer till elektrifie-
ring av transporter pa land och
pa sjon, med stod fran bade
regering och befolkning kring
klimatvanliga initiativ. Antalet
elbilar pa svenska gator

okade trefaldigt mellan 2018
och 2020 och vi forvantar

oss en liknande tillvaxt nar

det kommer till elbatar.

- Genom att utoka var aterfor-
saljningsmodell till Sverige kom-
mer vi att kunna erbjuda snabbare
ledtider och battre teknisk
support for var vaxande kundbas

i Norden. Vi ser fram
emot att samarbeta med
vara aterforsaljare och service-
partners i vart bygge av framti-
dens l6sningar for marin framdrift,
sager Salonen.

Exklusiv aterforsaljare av Prestige

Fran 1 januari har Yachtsale tagit
over generalagenturen fér motor-
batsmarket Prestige i Sverige. Det
franska varumarket, som ar en
del av Beneteau Group, bygger
motorbatar i storleksklassen
40-70 fot. Prestige har tre olika
modellprogram: F-Line, S-Line
och senaste tillskottet X-Line med
flaggskeppet X70.

—Det &r véldigt kul att vi far
chansen att addera Prestige till var
portfolj och att Beneteau Group
véljer att utoka sitt samarbete
med oss. Det dr ett spannande
varumarke som satsar mycket
pa utvecklingen av sitt modell-
program och teknisk innovation,

vilket har gjort dem till ett av de
ledande motorbatmaérkena, sager
Mattias Kenneback, vd och grun-
dare, Yachtsale Sweden AB.

Varumarket Prestige har funnits
i drygt 30 ar och har levererat 6ver
4000 batar.

Horisontellt kabelskydd

Scanstrut har presenterat sitt
forsta horisontella skydd for kabel-
genomforingar: DS-HD6-BLK.

Det nya skyddet ar avsett for
dubbla kablar. Det ar enkelt att
montera och ger ett vattentatt
skydd for kablarna enligt IP68. Tva
kablar pa 5 mm (0.19") eller 6 mm
(0.23") kan installeras. Enligt till-
verkaren &r installationen mycket
snabbare &n tidigare modeller,
oavsett om den anvands pa tra,
plast eller metall. Holjet &r
UV-sdkert.

Scanstrut
representeras
i Sverige av
Navinordic.

Frydenbo koper underleverantor

Frydenbg Marine i Norge
satsar ordentligt och garderar sig
for kommande forsaljningsok-
ningar av batar med varumarkena
Nordkapp och Sting. Frydenbg
Boats AS blir huvudégare i den
polska batfabriken Mirage Boats,
ddr Frydenbgs egna varumarken
produceras.

Efter skiftet fran Evinrude till
Mercury har Frydenbg Boats AS
fatt en starkare position pa den
skandinaviska batmarknaden.
Under 2020 hade Frydenbg Marine
en omsattning pa 571 MNkr och
ett resultat fore skatt pa 34,3 MNkr.
Batdret 2021 och resultatet blev
annu battre for Frydenbe Marine.

- Vi mérker den hoga efterfra-
gan pa vara batar och maste sakra
att vi kan mota denna. Képet

B
Trond Underhaug.
Foto: Trude Brun Wilhelmsen.

av Mirage ar en del av att sdkra
den kapaciteten, sdger Trond
Underhaug, deldgare och vd for
Frydenbg Marine.

Samarbetet med produktions-
bolaget Mirage Boats startade
1999, pa den tiden genom
Nordkapp Boats AS. Frydenbg
kopte Nordkapp Boats 2019 och
fusionerade de bada bolagen med

gemensamt dgarskap, Frydenbg
Marine. Agarna Ronny Antonsen
och Brgdrene Underhaug AS
fanns med dven fortsatt.

- Mirage har producerat och
distribuerat batar till den nordiska
marknaden i manga ar. Det ar
viktigt for verksamheten att sékra
arbetsplatserna i Augustow, sager
Hubert Roszkowski, daglig ledare
for Mirage Boats.

Mirage Boats producerar cirka
1300 batar arligen. Foretaget
har ndrmare 300 medarbetare.
Frydenbg Marine har sitt huvud-
kontor i Sarpsborg och ar ett av
fem bolag i koncernen Frydenbg
Group. Frydenbg Marine bestar
av bolagen Frydenbg Boats, Out-
board Services Nordic, Frydenbg
Milpro och Mirage Boats.
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Bra tillvaxt for Volvo Penta

Nettoomsittningen dkade med 22 % enligt bolagets rapport

Volvo Penta rapporterade bra till-
vixt i forsiljning och vinst for det
fjarde kvartalet 2021. Nettoomsitt-
ningen dkade med 22 %.

Justerat rorelseresultat for perio-
den blev 330 Mkr (25) och for hel-
aret 2 092 Mkr (1 448).

Enligt bolagets rapport var efter-
fridgan pa motorer for fritidsbatar

fortsatt stark under fjirde kvartalet.
Marknaden f6r kommersiella fartyg
har aterhamtat sig och investering-
ar i nya fartyg, som skots upp pa
grund av covid-19, har aterstartats
med ett 6kat intresse for mer hall-
bara losningar.

Under fjarde kvartalet tecknade
Volvo Penta ett partnerskapsavtal

med Danfoss Editron med malet
att leverera robusta, palitliga och
effektiva elektriska 16sningar for
kommersiella fartyg. Det ar ett
pilotprojekt for att utveckla en av-
ancerad hybridlosning for Hurtig-
ruten Svalbards nya sightseeingbét.

Heléne Mellquist ar vd for Volvo Penta.

Kraftig tillvaxt for AkzoNobel

AkzoNobel levererar 9 % intékts-
tillvaxt for fjarde kvartalet 2021
genom stark prissattning for att
motverka negativa effekter av rd-
materialinflationen.

Hojdpunkter Q4 2021 (jamfort
med Q4 2020):

« Priserna steg med 12,5 %; i de-

Att lagga

Bogpropellern &r skepparens bs

hamnar och tranga passager. Dock kan prope

cember steg de med 14 %.

« Avkastningen gick upp 9 % och
konstanta valutor 6kade med 7 %.
Jamfort med Q4 2019 okade avkast-
ningen med 12 % i konstanta valutor.

« Volymerna var 6 % lagre jam-
fort med Q4 2019.

« Rorelseresultat pa 205 miljoner

-‘E

EUR (2020: 243 miljoner EUR).

Hojdpunkter 2021 (jamfort med
2020):

« Priserna steg med 7 %

« Avkastningen gick upp 12 % och
konstanta valutor 6kade med 14 %.
Jamfort med 2019 okade avkast-
ningen med 9 % i konstanta valutor.

L 1

PROPORTIONAL THRUSTERS

ofta vara f6r hég vilket gér dem hégljudda och svarmanodvrerade.

Dérfor lanserar Lewmar nu en serie bogpropellrar med steglos varvtalsreglering

- en efterlangtad nyhet for manga skeppare.

Med Lewmar Proportional Thrusters lagger du till sakrare, enklare och mer elegant. Nyutvecklade borstlésa 24-voltsmotorer ger en

« Rorelseresultatet okade med 16 %
till 1 118 miljoner EUR (2020: 963
miljoner EUR).

« Justerat rorelseresultat pa 1 092
miljoner EUR (2020: 1 099 miljoner
EUR) trots att priserna fér rdma-
terial och andra rorliga kostnader
okade med 769 miljoner EUR.

kontinuerlig drift och later dig anvanda lagom med kraft beroende pa situation, vilket ger maximal kontroll och underlattar finmanévrering.

De &r dessutom mycket tysta, har lang livslangd och kraver minimalt underhall.

Deras fembladiga propellrar ger jamn kraft i bada riktningar. Elektroniken &r monterad i kapslad box fér 6kad driftsékerhet och motorerna

ar aven bakatkompatibla med retrofit-kit for ersattning av befintliga Lewmar bogpropellirar.

Las mer pa comstedt.se

COMSTEDT"
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Nimbus Group forandras

Genomfor flera forandringar med nya lokaler och nya anstéllningar

Vilka fordndringar gor ni i Stock-
holm?

- I Norrtilje flyttar vi fran Stock-
holmsvéagen till Norrteljeporten. Vi
fortsatter med befintligt sortiment
fran Marine Store tills vidare, séger
Michael Bohm, marknadschef for
Nimbus Group AB.

- Viggbyholm far ocksé ett lyft
med storre lokaler. Dar kommer
nya varumérket Nimbus visas i en
egen hall. Vi fortsitter att hyra in
oss pa Liding6varvet. Dir blir det
inga férdndringar utan samma sor-
timent med Nimbus, Axopar och
Paragon. Saltsjo-Duvnds ar mer
inriktat pa Alukin vid sidan av
Nimbus, Axopar, och Paragon.

Vilka nya personer har till-
kommit?

- Vi fortsitter rekrytera folk

S~ —

!
I behov av_ &
ny batmotor?

il .I.'I _I J| _Inll

Michael Bohm, NImbus Group AB.

inom Nimbus Group. Hans Wal-
kenstrom ar sedan 8 november
ansvarig for eftermarknadsaffarer
globalt.

— Vi har anstallt Linda Johansson
som marknadskoordinator i Stock-

o~

1

holm med placering pa Flipper
Marin. Hennes roll blir att se till att
vara enheter i Stockholm har upp-
daterat marknadsmaterial.

For ovrigt rekryteras det kon-
tinuerligt, framst till vara tillver-
kande enheter.

Hur viktig dr Stockholmsmark-
naden?

- Vi har i var marknadsanalys
bedomt Stockholm som en inter-
nationellt viktig marknad och
definitivt Nordens bathuvudstad.
Globalt finns flera sédana omraden
dar Nimbus Group finns represen-
terade eller haller pa att etablera sig.
Vilka marknadsaktiviteter dr vikti-
gast for er?

- Den absolut viktigaste mark-
nadsaktiviteten 4r motet med
kunden. Det handlar om att skapa

PROVEN MARINE TECHNOLOGY

www.yanmar.se

dessa moten, diar dr exempelvis
de flytande bétmassorna viktiga
tillsammans med representabla
showrooms. Sedan marker vi att de
digitala platserna blir viktigare. Att
vara relevant digitalt ar ett maste,
men det drojer innan vi gér nagra
avslut dar.

- Aterforsiljarens roll r fort-
farande stark och nodvindig i bat-
branschen. Men de kommer att
dndra sig till sin natur och bli mer
serviceinriktade.

Hur ska Nimbus Group vixa
ytterligare?

- Vi fortsétter att folja var affars-
plan. Den sdger att vi ska fortsitta
var expansion. Just for tillfillet
balanserar vi den med var kapaci-
tetsokning.

LARS-AKE REDEEN

YANMAR




Sveriges modernaste verkstad for propellrar och battrailer

PR PELLER TEKNIK

METALLDESIGN AB
10-ARS JUBILEUM

Efter mer an 10 000 reparationer av propellrar har vi idag Sveriges modernaste
propellerverkstad. Dér reparerar vi storre impellrar och propellrar upp till 2 meter i
diameter i alla material.

Vi anvidnder oss av den senaste
utrustningen sdsom Propress
360, MRI scanning och
dynamisk balansering. :
Reparation, kontroll och forsélj-

ning av propellrar for bade sjo- \
fart och fritidsbatar, med snabba
ledtider.

Konstruktion och produktion av mer in 1 000 st

Batvagnar /Trailers 3-30 ton

MD 3000 ; LR MD 5000 MD 7000
Lastvikt: 3 000 kg g\“f" [ Lastvikt: 5 000 kg Lastvikt: 7 ooo kg
21.900 kr P 37.900 kr A 44.900 kr

Z;

L3

MD 4000

Lastvikt: 4 ooo kg
27.000 kr

Alla priser ar exklusive moms.

MD 10000
MD 5T 196.900 kr
MD 15000 MD 8T 306.900 kr
MD 5500 MD 20000 c € MD 10T 589.000 kr
Lastvikt: 5 500 kg 48.900 kr MD 30000 fran 56.900 kr MD 17T 545.000 kr

l\/llD Trailer

Propellerteknik AB // Flygfaltsgatan 16 B // 423 37 Torslanda // www.propellerteknik.se
telefon: 031-14 40 40 /| mail: tom@propellerteknik.se
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Franska Alliance Marine Group
har férvarvat Jan Comstedt AB med
bas i Goteborg. Det franska foretaget
ser flera mojligheter genom képet.

Vad innebdr detta for dig och for
ert foretag?

- Jag kommer sitta kvar som vd
och vara styrelsemedlem. Com-
stedt kommer att drivas vidare som
tidigare med samma personal och
ledning, siger Mats Comstedt, vd
for Jan Comstedt AB.

- Var bas kommer dven i fortsatt-
ningen att vara i Vastra Fr6lunda.
Den stora skillnaden ar att foretaget
far en stark internationell d4gare med
bolag i ménga europiska ldnder. Det
finns flera synergieffekter, men i
grunden ska inte strukturen férand-
ras. Comstedt dr ett fristdende bolag
i Alliance Marine gruppen.

Kommer ni att fordndra ndgot i
produktsortimentet?

- Inga forandringar i produkt-
sortimentet i borjan, men malsatt-
ningen &r att i framtiden utveckla

och Magnus von Barth (Sales Manager).

vart sortiment for att fortsitta vara
en konkurrenskraftig distributor.

- Béde Comstedt och Alliance
Marine respekterar de avtal som
finns med alla leverantorer, sa vi
kommer inte att gora nagot som
inte ar forankrat.

- Om mojligheter dyker upp
kommer de att virderas. Tanken

CAPELLA
NMARIN AB

GRNEAT 7975

Y

Ledningsgruppen for Comstedt: Mats Comstedt (CEO), Anna Comstedt Hedrod (CFO)

ar dock att fortsitta arbeta med
tekniska produkter till marin- och
sportfiskemarknaden.

Kommer ni att jobba likadant som
tidigare med forstklassig service?

- Alliance Marines intresse for
Comstedt beror till stor del pa hur
vi har arbetat under manga éar.
Deras ambitioner &r att vi ska fort-

sitta pa samma sdtt som tidigare.

- Hog serviceniva har alltid varit
och kommer alltid att vara en stor
del av Comstedt, det ar ett arv fran
var grundare Jan Comstedt som
lever kvar.

Vilka marknader jobbar ni med
idag och kommer ni att satsa pd
fler linder?

— Sverige dr var bas, men vi har
startat dotterbolag i Finland och
Norge samt startat med forsiljning
till Danmark fran vért svenska bo-
lag. Produktsortimentet skiljer sig
mellan linderna beroende pa vad
vi har ritt att silja i respektive land.

- Expansionen i Norden kan nu
péskyndas tack vare att Alliance
Marine gér in som égare.

Jan Comstedt AB grundades 1983
och har 21 anstillda. Bland de varu-
marken som foretaget representerar
mirks Humminbird, Minn Kota,
Cannon, Fusion, Vesper, Lewmar,
Jabsco, Rule och Dometic.

LARS-AKE REDEEN

PROPELLERSPECIALIST

MED PERSONLIG RADGIVNING 8 EGEN VERKSTAD

VIHAR EUROPAS STORSTA LAGER AV MIKADO / NAKASHIVIA PROPELLRAR

Huvudriktningen av verksamheten ar dimensionering, import och férsaljning av propelirar, axlar, axeltatningar, lager
m.m. Vi har egen mekanisk verkstad dar vi utfor svarvning, frasning, axelriktning, roderriktning och stigningsandring av
bronspropelirar pa riktblock m.m.

www.capella.se

FRASARVAGEN 4 - STOCKHOLM / LANNA - TELEFON 08-39 0S 00 + MARIN@CAPELLA.SE
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LYFT- & MATERIALHANTERING

www.interlift.se

010-188 22 00



Ny teknologi for
bevaxningsskydd av batbotten

Spelar ingen roll om du kappseglar eller nojesseglar...
Spelar ingen roll om det ar insjo eller saltvatten...
Ta hand om dig sjalv, din bat och miljon.

Nyckel
egenskaper

~ Hard tunnfilmsfarg
~ Superslat yta

~ Biocidfri

Hempaspeed TF ar en hogpresterande, hard och tunn
bottenfarg utan biocider. Bildar en extremt slat yta som
minimerar bevaxning och minskar friktion.

Anvands som bottenfarg pa batar av glasfiber, stal och
aluminium. Lamplig for fritids-, racing- och regattabatar.

Passar perfekt for anvandning i bade salt- och farskvatten. H E M PE L

hempelyacht.se Trust is earned




Affarer

Extrem okning pa efterfragan

Efterfragan pa motorer dr mycket storre dn tillgdngen

Mercury ser en kraftigt 6kad efterfragan pa
motorer och utombordare.

Pontus Liljequist, chef for Mercury Marine
Sverige, svarar hér pa Batbranschens fragor om
motorleveranser.

Hur har volymerna fordndrats for era motor-
leveranser i Sverige de senaste tre dren?

— 2019 var det sista “normala” &ret innan pan-
demin. Sedan dess har det varit en kraftigt 6kad
efterfragan pd motorer och utombordare i syn-
nerhet och vi har upplevt en &nnu storre efter-
frdgan pa Mercurymotorer.

- Marknaden 6kade fran 14 700 motorer till
16 700 motorer till 2020. Till 2021 ékade mark-
naden till 17 800 motorer. Vi lyckades 6ka med
38 % till 2020 och drygt 26 % under 2021. Under
2022 ser det ut som att vi kommer att leverera
ytterligare 32 % fler motorer.

— Mer én var tredje motor som siljs i Sverige
nu dr en Mercury. Det dr en fantastisk prestation
av vara medarbetare, vara dterforsiljare och bét-
samarbetspartners. Tyvarr ricker vara leveran-
ser dock inte till f6r vi har haft och har fortfaran-
de en betydligt storre efterfragan dn vad vi kan
producera. Det dr ocksa roligt att vi ser en 6kad
efterfrdgan pd inombordsmotorer, bade bensin
och diesel, men inte lika stor 6kning av efterfra-
gan som for utombordare.

Har storleken for levererade motorer forind-
rats?

- Ja, det har varit en 6kad efterfragan pa
storre motorer dar utombordsmotorer har bli-
vit vanligare pd batar som traditionellt sett varit
inombordarbatar. Det har ocksa blivit vanligare

med flermotorsmontage i Sverige, vilket ocksa
drivit pa efterfragan pa storre motorer. Pa vissa
storlekar av motorer r det ett stérre gap mellan
tillgang och efterfragan.

Vilka problem har Brunswick med leveranser
till drets siisong och hur maéter ni dem?

- Det kinns ju lite konstigt att man pratar om
problem nir man talar om de méngder motorer
som trots allt siljs men for konsumenter, iter-
forsiljare och battillverkare upplevs det som
problem om vi inte kan leverera det som efter-
fragas. Och det 4r ju oerhort trékigt att vi inte
kan tillgodose alla kunder.

- Det dr en perfekt cocktail av anledningar
till att vi inte kan leverera enligt efterfragan. Det
ar svart att fa tillgdng pa rdmaterial till motorer,
delar fran underleverantérer, riggingdelar, pro-
pellrar och komponenter. Sedan har covid gjort
det svérare att ha all personal pé plats och dartill
har det varit utmaningar i hela transportkedjan.

Hur prioriterar ni bland era kunder?

— Det ér en jattesvar uppgift. Vi har huvud-
sakligen prioriterat batpaket for att bade bat-
tillverkare och aterforséljare skall kunna sélja ut
s& mycket av sitt sortiment som det bara gar och
inte bli stdende med dyra produkter i onédan. Vi
har fantastiska produkter som efterfragas av allt
fler kunder men vi har varit tvungna att tacka
nej till manga nya kunder och dven nya bétar/
béatmarken hos befintliga kunder under den hér
perioden pa grund av att vi redan har en storre
efterfragan dn vad vi kunnat tillgodose.

Ar Sverige ensamt om de hér problemen eller
hur ser det ut pa ovriga marknader?

— Det ser exakt likadant ut i hela Europa och
ovriga virlden. Varje marknad har upplevt
samma utveckling av efterfrigan och det har vi
inte sett forut. Normalt sett har det varit olika
utveckling pa olika marknader och d& har den
totala efterfragan gatt att balansera. Nu har ef-
terfragan paverkat produktionen sa att &ven om
vi kunnat 6ka produktionen succesivt sa har det
inte varit tillrackligt.

Vad gor Brunswick for att 16sa problemen?

- Vi har investerat tungt i 6kad produktions-
kapacitet av motorer, riggingdelar och propell-
rar samt att undanréja de flaskhalsar vi har i
produktionen.

Nir kan era dterforsdljare se en forbittring?

- Vi berdknar att vi ska kunna se att vi kom-
mer ikapp successivt framat hosten. Fram till
dess har en okad efterfragan atit upp var 6kade
leveranskapacitet. Men hela den 6kning som vi
har gjort de sista aren har ju gatt via vira aterfor-
sdljare och battillverkare sa jag hoppas att de kan
gladjas av det tillsammans med oss.
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Nimbus
Group ska varamed pa
de flytande batmassorna i
Sverigeiar.

Battillverkaren ar ocksa med pa
flera internationella méssor.

Hur ser ni pa de uteblivna bdt-
mdssorna?

- Vihar egentligen inte sett ndgot
forséljningstapp trots att det inte
varit mdssor utan snarare en Ok-
ning, siger Jonas Géthberg som ar
globalt siljansvarig for Nimbus och
varumérkeschef for Nimbus och

Paragon.

- Boot Diisseldorf 4r den missa
dar vi nér flest internationella beso-
kare, men det ér lika mycket en B2B-
madssa for oss. Den tror jag fortsatt
kommer att vara viktig for Nimbus.

- Batméssorna kostar mycket pengar,
men for oss har det varit vart det, sdger
Jonas Géthberg.

SokBat.se
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Sydmarins helt nybyggda showroom i Raa.

Vad tinker du om de svenska
mdssorna?

— Vi skulle vara med pa Allt for
sjon i Stockholm, men ville boka
av ndr vi sag vart pandemin var pa
vag. Vi hade inte bokat oss for Bét-
madssan utan hade en dialog om hur
vi skulle gora in i det sista.

- De stora varumarkesméssorna
for Nimbus ar Diisseldorf, Cannes
och Ft Lauderdale.

Ska ni vara med pd Eriksberg,
Marstrand och i Gustavsberg?

- Ja, vi har for avsikt att vara
med pa alla. Flytande méssor ligger
oftast battre i tiden f6r oss nir kun-
derna har majlighet att bestimma
specifikationerna pa en bat. Det

blir enklare logistik for alla.

— Eriksberg ér inte lika bra tids-
massigt, men vi kommer att vara
med dir. En sddan missa kan vara
bra for att varna branschen och ett
viktigt nytillskott f6r branschen.

Vilken blir ndsta stora batmdssa
for Nimbus?

- Det blir Cannes i september. Vi
kommer dven att stilla ut pd Miami-
mdssan, men det skoter var éter-
forsiljare ddr. Aven Southampton
ar en bra massa.

Hur gor ni pd ovriga marknader?

- Vira aterforsiljare ansvarar for
sina respektive marknader och sko-
ter méssorna ddr. Vi har Nimbusar
utstillda pd samtliga marknader

ddr vi ar aktiva, sdsom Sidney,
Auckland, HongKong, Boston och
Seattle bara for att ndmna négra.

- Vihar manga dterforséljare som
bygger upp fina permanenta show-
room, bland annat De Vaart Yacht-
ing Nimbus Center i Nederlan-
derna. Ménga av vara aterforsiljare
jobbar dven bra med sociala me-
dier, bland andra Patric Polch i
Tyskland.

EN SVENSK, FRISTAENDE Nimbus-
aterforsédljare som satsar pa nytt
showroom &r Sydmarin i Ra3,
soder om Helsingborg. Foretagets
nya showroom ska bli klart i var.
LARS-AKE REDEEN
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Den 8-10 april 2022 6ppnas portarna till den flytande bat

i centrala Goteborg. Foto: Christian Badenfelt.

Hogtryck infor flytande massa

Infor premiéren av Eriks-
berg Boat Show 810 april dralla
platser for att visa batar utsalda.

- Vi mirker ett mycket bredare intresse nu 4n
tidigare, inte minst bland besokarna. Det finns
massor av batilskare som inte har fatt gi pa bat-
mdssa pa linge och de langtar verkligen att fa
se nagot nytt, siger Kjell Hansson pa det arran-
gerande missbolaget.

- Bokningsldget ser riktigt bra ut och det
borjar bli fullt i den 7 m djupa dockan, dir alla
bryggorna redan ér fullbokade. Totalt far vi ett
150-tal batar i alla storlekar. En del ska visas pa
land, men de flesta ska ligga i sjon.

PA MAssAN visas allt frin sma Oppna batar till
stora yachter. Bland utstdllarna marks Princess
Yachts Sweden, Marstrand Yachts (Fleming),
GBM Marin (Grandezza), Bavaria, UMS Boats,
Hanse Yachts, Micore, Ryds, Nimbus, Windy,

Kjell Hansson.

Westline och Sandstrém. Aven ett antal tillbe-
horsforetag kommer att finnas pa plats liksom
Volvo Penta, som har sitt huvudkontor ett lingt
stenkast bort.

— Micore blev var forsta utstillare, de horde av
sig direkt nér allt blev klart med méssan och an-
malde ett antal batar.

- Vi visar aven riktigt stora batar. Marstrand
Yachts kommer med en 65 fots Fleming och
Princess visar bdde en 60-fotare och en 72-fot-
are, berittar Kjell Hansson.

En del av méssan och med bland annat en del
tillbehorsforetag kommer att finnas i en stor hall
uppbyggd med moduler pa 12x5 m. Den place-
ras pd omradets pir, men det dr inte klart dn hur
stor hallen blir.

Det kommunala bolaget Géteborg & Co finns
med i projektet kring Eriksberg Boat Show och
star som garant for kvalitet. Bolaget medverkar
ofta vid stora evenemang i Géteborg, till exem-
pel var de med vid stoppet f6r Volvo Ocean Race
som ocksa la till i dockan pa Eriksbergsomradet.

FOR PUBLIKEN BLIR det gratis entré till méissan.
Den som bor i centrala delar av staden och inte
vill ta egen bil kan ta en av de pendelbatar som
kommer att kora till mdssomradet. Fér dem som
kommer med egen bil blir det bussar fran par-
keringsplatser intill Eriksbergsomradet. Det gar
ocksé att dka kommunalt.

- Vi kommer att jobba med Trafikkontoret sa
att alla kan ta “béten till baten”. Det ska finnas
stora ytor for parkering och sedan bussas till
massomrédet.

Eriksberg Boat Show har tva teman; “Levande
skirgdrd” och ” Miljo och hallbarhet”. Det ger yt-
terligare anledningar for besokarna att komma
till Sveriges enda storre flytande batmassa i vér.
LARS-AKE REDEEN
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Reportage

Svenska elbatar i kraftig medvind

De bada elbatstillverkarna
Candela och X Shore har fatt
ordentlig medvind. Batarna skiljer
sig ganska mycket at, fransett

eldriften, men har bada natt en
stor kundkrets.

For Candela ar det framst den
nya modellen C-8 som har mot-

tagits extremt val. Foretaget ska

flytta produktionen till Rotebro.
X Shore har ocksa lyckats bra

och haller pa att fardigstalla en

L ]
. ﬁ I“‘ Irﬂ;i%fm_l_r_.

s

ny, stor fabrik for att kunna méta
efterfragan samtidigt som bolaget
har fatt en ny styrelseordférande.
LARS-AKE REDEEN
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X Shore har tilldelats flertalet priser for designen av modellen Eelex 8000, bland annat det prestigefyllda German Innovation Award, och "People's Choice"-priset vid Sveriges

Grand Award of Design 2020.

Ny fabrik och ny ordf6rande

Susanna Campbell har valts till
ny styrelseordférande for elbéts-
bolaget X Shore. Samtidigt valdes
Helene Willberg in som ny ledamot
istyrelsen.

Hur dr er position pd elbdts-
marknaden totalt idag?

- Vi dr idag globalt marknads-
ledande i segmentet hogpreste-
rande elbétar, vi var nominerade till
European Powerboat of The Year
2022 och tilldelades ett heders-
omndmnande av juryn, nagot vi
ar otroligt stolta over. Samtidigt
arbetar vi standigt for att driva,
inspirera och fornya branschen
och industrin framat vad giller
elektrifiering och hallbara val. Har
har vi i branschen mycket att gora
for framtidens batliv, sdger Jenny
Keisu, vd for X Shore.

Vilka nya marknader finns ni pa?

- Vi tillverkar véra bétar i Sverige
och siljer dem i dagslaget framst i
Europa, Nordamerika och Mellan-
Ostern.

Hur gar etableringen av den nya
fabriken?

— Det dr ett pagaende arbete som

16 BATBRANSCHEN NR 2/2022

Fr. v. Susanna Campbell, Jenny Keisu och Helene Willberg. Foto: X Shore. Susanna Campbell dr investerare och styrelsemedlem i
bolag som Northvolt, H2 Green Steel och Kinnevik. Helene Willberg, med bakgrund som vd for KPMG, ar styrelsemedlem i Thule,
Profoto och Renewcell.

gir framat enligt plan. Det dr en
hiftig tanke att vi etablerar Sveriges
storsta elbatsfabrik! I dag arbetar
redan cirka 30 personer hir, men
forhoppningen &4r att snart vara
runt 100 anstéllda i fabriken.

Vilka fordndringar kommer med

er nya styrelseordforande?

- Susanna och Helene kommer
in med mangériga erfarenheter av
starka tillvaxtresor, vilket kommer
vara mycket vardefullt fér oss pa
X Shore att ta del av. Deras enga-
gemang for klimatomstillningen

i ndringslivet dr en annan positiv
aspekt. En tredje dr det centrala i
att lyckas rekrytera och attrahera
personer som dr minst lika roliga,
som smarta, att arbeta med. Det ar
verkligen sant nér det géller Susanna
och Helene.



Candela C-8 har fatt ett starkt mottagande, inte minst i USA.

Oppnar dotterbolag i USA

Candela har 6ppnat ett dotter-
bolag i USA och skapat samarbeten
pa andra marknader.

Hur dr er position pd elbdts-
marknaden totalt idag?

- Jag uppskattar att vi ar klar etta
i premiumsegmentet elbatar world-
wide nér det giller forsaljning. Det
dr svart att fa fram sékra siffror hr.
Men tittar vi pd omsittning s ar
vi solklart ledande, siger Mikael
Mahlberg, PR & Kommunikations-
chef pa Candela.

Vilka nya marknader finns ni pa?

- Vi har idag representanter i
Europa, USA och Nya Zeeland,
men har dven direktsalt batar till
Mellandstern och Island. Innan jul
oppnade vi ett dotterbolag i San
Francisco, den amerikanska mark-
naden dr enorm. Vi har ocksa knu-
tit upp en stor aterforsiljare i Nya
Zeeland, NG boats, som har be-
stallt atta batar initialt. De forsta ar
redan pé vig. Vi har representanter
i flera europeiska lander, det senas-

te tillskottet ar The Boatshed som
ar den storsta elbatsdterforsiljaren
i Benelux-omradet.

Hur dr mottagandet for er nya
modell C-8?

— Fantastiskt bra. Med 6ver 100
order pd nagra manader tror vi att
C-8 ér Europas bastséljande 300 000-
Eurosmodell, oavsett drivmedel.
Det visar att det finns ett uppdamt
behov och liangtan efter elektriska
batar med hog prestanda och lang
rackvidd, négot vi dr ensamma i
virlden om att erbjuda i dagsldget.

Hur mdter ni den Gkande efter-
fragan?

- Vi flyttar i maj till en mang-
dubbelt storre fabrik i norra Stock-
holm, i Rotebro. Dir kan vi bygga
manga hundra batar per ar, och
dessutom bygga elektriska taxi- och
transportbatar for den kommer-
siella sektorn. Vi ser en stor efter-
frigan pd sjotaxi- och transport-
batar, egentligen 6ver hela varlden.
Vi flyttar ocksd huvudkontoret.

VAR STRAVAN AR ALLTID EN

PROBLEMFRI

HAMN

Foretag

Privat

Hallbart over tid
Hamnens livslangd avgors inte minst av vad som ar dolt
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betongankare och schacklars kvalitet. Ingen hamn ar helt
underhallsfri, men nar det géller betongpontoner och deras
forankring ar SF Pontona i en klass for sig.

En del av svenskt hatliv
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Reportage

J Craft 42 Torpedo byggs av Nordic Boat service AB som har flyttat sin tillverkning till Visby.

] Craft flyttar och utokar

Gotlandsbaserade Nordic Boat
Service AB som bygger den svenska
baten J Craft haller bra fart och har
bland annat flyttat till nya lokaler.

- Vi har nyligen gétt i produktion igen efter ett
planerat stopp sedan borjan av november, siger
Johan Hallén pd NBS/] Craft.

- Vi har flyttat till helt nya varvslokaler pa
2300 m? i Visby efter sex &r i Farosund pé norra
Gotland. Det svenska forsvaret, som har varit
var hyresvird sedan 2018 da dom kopte marin-
hamnen i Farosund, har bestimt att de ska an-
vanda véra tidigare lokaler som &r byggda for
varvsverksamhet till ett forrad for Forsvaret. I
lokalerna dr bland annat halften av alla Stridsbat
90 byggda.

J Craft har i vinter aven utokat med legopro-
duktion. Det giller den svenska batmodellen
Hwila 25.

- Den bygger vi i ett samarbete som vi vérde-
sdtter hogt eftersom Hwila ligger pa en kvalitets-
niva och stil som vi kdnner oss beslaktade med,
sdger Johan Hallén.

Den nya anldggningen i Visby ger J Craft nya
spannande mojligheter att vixa. Lokalerna har
designats efter J Crafts speciella behov.

- Vi har dven anpassat verksamheten sa langt
det gar for att ge ett sa litet klimatavtryck som
mojligt. Till exempel virmer vi hela anldggning-
en med en flispanna, lokalerna ar extremt vil-
isolerade med en virmeatervinning pé ventila-
tionen som kommer att ligga i framkant i manga
ar framover.

- Forutom detta driver vi ett projekt dir

vi siktar emot att bli helt sjalvforsérjande av
elkraft om nagot ar genom att bygga en solcells-
anldggning pé vart éver 2 000 m” stora tak i allra
bista solldge.

Sedan 2009 bygger J Craft den 42 fot linga
batmodellen Torpedo. Hakan Sodergren har ri-
tat skrovet till den nya modellen med foretagets
ursprungliga 38-fotare som forebild, men den
nya baten har ett helt annat framdrivningssys-
tem. Undervattenskroppen togs fram i samar-
bete mellan Volvo Pentas designers och Hakan
Sodergren for att skrovet skulle vara sa perfekt
som mojligt for IPS-systemet.

Kung Carl XVI Gustaf kopte det allra forsta
exemplaret av J Craft efter en exklusiv och ovan-
lig batpremidr pa varuhuset NK i centrala Stock-
holm &r 2000. Dérefter har batmarket vuxit bade
pd hemmaplan och internationellt. Vid KMK:s
bryggor i Stockholm finns tvé fina exemplar
medan manga av de 6vriga batarna 4r utspridda
pé flera platser.

- 7-8 batar har svenska agare och en del av
batarna finns i Sverige, bland annat de tva som
ligger hos KMK. Men de allra flesta finns i Med-
elhavet och sérskilt runt St Tropez, dir J Craft
har forséljning och service.

- Batens ekonomiska och behagliga marsch-
fart ar runt 30 knop. Det r den bésta komfort-
farten. Da drar batarna minst i férhéllande till
vunnen vag. Det giller fér alla motoralternati-
ven, siger Johan Hallén.

J Craft 42 Torpedo levereras med Volvo Penta
IPS. Kunderna kan vilja effektklass, fran IPS
400 pa 2x300 hk till IPS 650 pa 2x480 hk. Med
de storsta motorerna har baten en toppfart pa
47 knop.
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TEMA — Istillet for batméissor

-

Batmadssan i Goteborg arrangeras nésta gang 4-12 februari 2023.

Batmassan aterkommer nasta ar

Batmidssan i Goteborg stilldes
in i sista stund, men aterkommer
nésta ar.

Hade ni pa ndgot sitt kunnat
genomfora Batmdssan i dr?

Jacob Ryder, afférsansvarig for
Batmadssan.
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- Nej, det gick inte. Lyftet av res-
triktioner kom mitt i det som skulle
ha varit méssveckan, sdger Jacob
Ryder, afférsansvarig for Batméssan.

— Det 4r vildigt langa ledtider pa
att arrangera en mdssa. Vi och ut-
stallarna behover veta om det blir
en missa minst en manad innan
Oppningen.

— Svenska Méssan har stéllt in och
skjutit upp allt till 1 april. D& arrang-
eras Ol & Whiskymissan, som blir
den forsta missan i ar. Bokmassan
i september kommer att hillas som
vanligt med mycket publik.

Mdrkte ni ett stort tryck frin
Badtmissans publik nir mdssan
uteblev?

- Min uppfattning &dr att det
finns ett uppdamt behov for alla

former av evenemang. Det kan bli
en ny vir for massor nir folk vill
uppleva saker som vi har saknat.
Det ser vi pa Ol & Whiskymissan,
som har salt fler biljetter &n vad den
brukar gora sa har dags.
Hur gar det med Batmdssan 2023?
- Vi har bérjat planera for den
redan och har 70 foretag klara for
nédsta ar. Méanga av utstéllarna ar
foretag som flyttar fram sitt delta-
gande frén i dr. Scenprogram och
andra aktiviteter kan vi flytta som
de dr och finjustera efter behov.
Blir det nagra extra saker nésta dr?
- Det kan bli en vildig fest pa
férhandsvisningen och goda chan-
ser till en bra massa publikmassigt.
Vilka reaktioner har ni fatt fran
utstillarna?

- Hela kinslan av att métas pa
en massa dr viktig. Det &r ocksa ett
valdigt bra tillfélle att traffa nya och
gamla kunder. P4 Vastkusten ar bat-
aterforsdljarna ganska utspridda sa
missan dr ett bra tillfille att motas.

Vilka forhoppningar har ni infor
20232

- Vi hoppas att batbranschen
kan spinna vidare pd det stora in-
tresset for batlivet. Men konkurren-
sen blir tuffare om folks pengar och
tid. Samtidigt kanske det kommer
fler som tar hela steget in i batlivet
efter att ha testat pa tidigare med
kompisar och véinner.

- Den riktigt stora utmaningen
for branschen detta ar dr att fa
fram produkter.

LARS-AKE REDEEN



§ e g
v I —

'Q'f'l-l.‘IH-'

I mars 2023 6ppnar Allt for sjon i Stockholm portarna for publik igen.

Dilemma for Allt tor sjon

Trots att restriktionerna pa grund
av pandemin upphavdes till 9 feb-
ruari var det aldrig nagot alternativ
att trots allt arrangera Allt for sjon i
ar. Om allt hade gétt enligt planer-
na skulle Allt for sjon hallits 12-20
mars pa Stockholmsmadssan. De
forlangda restriktionerna gjorde att
massan flyttas till 2023.

- Vi tappade alldeles for mycket
under de kritiska veckorna fram
till att massan skulle ha Gppnats.
Det tar lang tid att bygga upp och
marknadsféra en stor méssa som
Allt for sjon, sdger Hanse Thors-
lund, projektchef for Allt for sjon.

— For var del var det hir ett rik-
tigt dilemma. Men utifran flera ut-
stillares reaktioner sa var det enda
ritta att fatta det beslut som vi tog.

Logistikkedjan infor en stor,
internationell batmissa dr langa.
Utstédllarna ska hinna planera allt
inklusive transporter av bétar och
material i god tid. Fér méssan hand-
lar det om omfattande forberedelser,
inte minst med marknadsféringen
som brukar bérja vid jul eller nyar
med planlagda kampanjer.

- Om vi skulle missa till exem-
pel marknadsféringen s& skulle vi
fa kritik for det eftersom publiken
troligen skulle minska da. Vi maste
sikerstilla ett bra genomforande av
en mdssa i ett tidigt skede och det
ar darfor inte lage att chansa.

Ledningen for  Stockholms-
mdssan, som arrangerar Allt for
sjon, visste inte att restriktionerna
skulle lattas. De fick folja utveck-
lingen som alla andra.

— Det kinns snopligt pa nagot
sitt eftersom vi lag tre veckor fel
mot beslutet att ldtta pa restriktio-
nerna. Sjalvklart kdnns det trist att
inte kunna genomféra Allt for sjon
som planerat.

Var det mdnga badtforetag som
inte skulle vara med pa Allt for
sjon?

- Vi hade ett bekymmer med
att en del av de stora markena inte
kunde komma for att de inte har
nagra batar att visa. D4 sag de inte
affarsnyttan av att vara med pa
missan. Av det skilet hade vi en

mindre béthall pa gang.

Ser ni ndgon forbittring for ut-
stillarna framover?

- Vi hoppas att bitbranschen far
bittre logistikkedjor sa att de ser
nyttan av att stilla ut pd Allt for
sjon 2023. Besokarna langtar sikert
verkligen efter en batméssa och det
kommer nog att visa sig pa som-
marens batmassor. Allt for sjon ska
genomforas vecka 10-11 ndsta ar.

Hur ser du pd kraven att forind-
ra Allt for sjon?

— Jag har varit p4 manga méssor
och formaten dr ganska lika. Om
man ska tdnka nytt sa méste man
tainka pd hela livsstilssituationen.
Ska vi kunna locka hela batfamiljer
sd maste vi ha flera aktiviteter som
lockar under en mésshelg.

Allt for sjon &r en allt for stor méssa for att kunna omstartas med bara fyra veckor
kvar till 6ppning, siger Hanse Thorslund.

Vad tycker du om diskussioner-
na att ha mdssa i Goteborg respek-
tive Stockholm vartannat dr?

— Det dr en svar fraga. I dags-
ldget 4r det en for stor omstéllning,
oavsett vilken méssa som ska flytta.
Sedan foretrads ofta asikten att ha
madssorna vartannat ar av de utstal-
lare som 4r med pa bada missorna.
Didremot ér det ofta lokala &terfor-
sdljare som arbetar i montrarna
och de tycker nog att det ér enklare
med méssa varje ar.

Ar kostnaderna for batmidssan
for hoga for utstillarna?

- De kostnader som ménga
ganger tillkommer ar ofta frakten
av batar och monterbyggnation,
vilket dr helt naturligt. Om man
jamfor med enklare format som
flytande batmassor sa har de en helt
annan inramning.

- Jag tror att besokarna &r kvar
hos oss langre och dé har det bety-
delse for hur besokarna uppfattar
montrarna. Men vi maste se till att
vara konkurrenskraftiga totalt i vad
branschen avsitter for att mark-
nadsfora sig. Men om utstéllarna
anser att vi ar for dyra s& maste vi se
over det ocksa.

Hur gir det med ert jubileum?

— Det blir 100-4rsjubileum nasta
ar, trots att Allt for sjon dé egentli-
gen fyller 101 ar.

LARS-AKE REDEEN

BATBRANSCHEN NR 2/2022 21



TEMA — Istillet for batméissor

Anton Hedstrom utanfér Marine Stores nya anldggning vid Norrteljeporten i Norrtilje.

Marine Store flyttar till nya lokaler

Marine Store i Norrtalje flyttar
till helt nya lokaler som ettled i Nimbus
Groups satsning i Stockholmsomradet.

Foretaget lamnar darmed de tidigare lokaler-
na pa Stockholmsvégen.

- Vi gor en stor satsning med vira nya an-
laggningar vid Norrteljeporten som till ytan blir
dubbelt sa stora som tidigare. Vi far 1 800 m? ut-
stallningsyta med nya kontor och verkstad, sager
Anton Hedstrém, platschef for Marine Store i
Norrtélje och Bergshamra.

— For oss blir det som att ha en egen batmassa.
Vi har inte kunnat visa alla batar samtidigt, men
nu kan vi presentera hela vart utbud av batar och
motorer i samma lokaler.

OPPNINGSHELG BLIR 12 MARS, samma datum som
Allt for sjon skulle ha 6ppnats. Tanken var att
ha en mindre monter pa méssan och samtidigt
visa de nya lokalerna pA hemmaplan. Oppnings-
helgen ar gemensam fér Nimbus Groups Stock-
holmsanldggningar i Norrtilje, Bergshamra,
Viggbyholm, Nyndshamn, Saltsjo-Duvnés och
pé Lidingo.

— For var del hade miéssan inte paverkat sa
mycket. Vi har redan riknat bort dess betydelse
for den hir sisongen. Det finns ocksa en del be-
sparingar for oss i marknadsforing och tid med
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att inte vara dér, inte minst att flytta batar fram
och tillbaka.

— Vi vill helst gora affarer pd hemmaplan, det
ar smidigare och effektivare och vi tjanar battre
pa att gora affirerna i var egen hall.

Behovs inte bdtmdssan for att bygga varu-
mirke?

- Majligen, men om tittar man p4 antalet bét-
affirer som gors kontra hur stor publiken 4r s&
tror jag att de som kommer dit koper bat i vilket
fall. De struntar inte i att kopa bat for att méassan
inte blir av.

- Bilbranschen har inga massor ldngre och det
fungerar fér dem. De har stora showrooms dar
kunderna kan se hela utbudet och 6ppettiderna
passar kunderna.

Hur tror du att utvecklingen blir for er de
kommande dren?

- Det ér inte rimligt att tro att det gar uppat lika
snabbt. Men vi har kapacitet att omsitta betydligt
mer i den nya lokalen i Norrtélje. P4 sikt kanske
vi ocksa har flera nya marken att jobba med.

Ska ni vara med pa Allt pa Sjon i Gustays-
berg?

- Vi vet inte riktigt hur vi ska gora eftersom
alla detaljer inte verkar vara klara kring méssan.

ANTON HEDSTROM KoM till Marine Store for sex &r
sedan och har varit platschef i fyra av dessa. An-
ton kommer narmast fran IT-branschen dar han
sdlde affirssystem for Microsoft.

- Som bataterforsaljare dr vi valdigt stora.
Nir jag boérjade pa Marine Store for sex ar se-
dan hade vi omsatt 80 Mkr aret innan. Forra
aret omsatte vi enbart i Norrtalje 213 Mkr och
tillsammans med Nyndshamn omsétter Marine
Store-bolagen &ver 350 Mkr.

DE SENASTE AREN har Marine Stores utbud for-
andrats en del och idag séljer de inte enbart
aluminiumbétar utan dven en del i plast. Leve-
ransproblemen i batbranschen har dven drabbat
denna stora dterforsiljare.

- Det dr en bromskloss att vi inte far batar och
annat som vi vill ha, trots att leverantorerna for-
soker matcha forra arets forsiljning.

T ar ser prishojningarna ut att bli i genomsnitt
7-8 procent pa batpaket. Det verkar dock inte
péaverka kunderna nimnvirt dnnu. Kpkraften
ar stark i de svenska hushallen och intresset for
batliv vaxer starkt.

Vad dr ert "smdér och brod”?

- Dragloken for oss dr batar mellan sex och sju
meters langd, ddr Buster ar det storsta varumar-
ket sett till antalet batar. Sarskilt bra sdljer Buster
XL och XXL, som bada har uppdaterats och &r
vildigt fina. Aven Yamarins glasfibersortiment
har tagit mycket mark de senaste dren.

Forutom batforsiljningen har Marine Store
600 vinterforvaringar i Norrtélje och 200 vinter-
forvaringar i Nynashamn.

LARS-AKE REDEEN



Flipper Marin utokar med showroom

Flipper Marin i Viggbyholm
norr om Stockholm expanderar.

Foretaget ar idag en del av Nimbus Group och
kommer dirfor att visa upp gruppens samtliga
marken i sina lokaler.

Férandringarna ér stora efter att Flipper Marin
forvarvade en lokal i samma fastighet, den fore
detta SeaSea-butiken. Det innebér att Flipper
kan bygga till och utdka pa samma plats.

- Vi fér ett nytt showroom pa 1 300 m* och en
stor reservdelshantering med egen disk. Utéver
Flipper och Aquador har vi sedan ett par ar till-
baka aven Bella, Alukin och Falcon i lokalerna
och nu far vi Nimbus ocksa. Vi har en egen hall
for bétar upp till 40 fot for Nimbus, siger Chris-
ter Rexholt pa Flipper Marin.

— Efter detta har vi nog vuxit maximalt pa den
hér platsen och vi ér fortfarande Stockholms
storsta marina med vattenldge. Det finns manga
stora marinforetag som ligger lings vdgarna i
Stockholm, men 1 300 m” &r en stor anliggning.

En ytterligare anledning till utbyggnaden ér
att Flipper Marin behovde fler verkstadslokaler.

- For tillfallet behover vi dock inga fler
sdljare. Jag tror att nar vi kommer fram till april
sa dr allt salt for i ar och vi far dgna oss mer at att

i st aan i

nyrenoverade utstéllningshallarna.

hantera begagnade batar. Vi sdljer valdigt bra av
allting for tillfallet.

Vad gor ni i stillet for Allt for sjon?

- Invigningen av vara nya lokaler 4r 1213 mars,
samma helg som Allt for sjon skulle ha startat. Vi
hade inte haft med alla produkter p4 méssan utan
tagit med en del av vara batmérken dar.

— Problemet vi har ar att efterfragan ar mycket
storre 4n utbudet och att produktionen inte
hinner med. Efter julledigheten var de tre for-
sta samtalen fran kunder som ville kopa bat och
ingen prutar, sager Christer Rexholt.

i an

Christer Rexholt (t.h.) och Mikael Colling dr ansvariga for Flipper Marin i Viggbyholm. Har syns de i en av de

- Vi kommer inte att stélla upp pé fler massor
och visa gammal skdpmat utan det ska vara nyhe-
ter. Den stora anledningen &r att vi har satsat pa
vara showrooms, dir vi kan visa hela vart utbud.

Niista stora missa for Flipper Marin blir Allt
pé Sjon 2—4 september i Gustavsberg.

- D4 kommer vi att satsa riktigt ordentligt.
Kunderna méste redan da borja satsa pd nya
batar for sasongen 2023.

Helgen efter Allt pa Sjon ska Flipper Marin ha
en provkorningshelg for hela Nimbus Group.
LARS-AKE REDEEN

Sjalvklart med batmassa for Marindepén

Marindepén hade girna varit med pa Allt for
sjon, men har stora problem med uteblivna bat-
och motorleveranser.

- Bristen borjade synas ordentligt forra varen.
Vad giller batar sa borjade det med ravarubrist
och komponentbrist. Det foljdes av personal-
brist, facilitets- och fraktbrist. Personligen tror
jag att det kan finnas en strukturell brist med
logistik och information ocksa.

Det sdger Bjorn Sandhaag, som édr vd for
Marindepédn med anldggningar vid Skanstull i
Stockholm, pa Dalar6, i Roslagen och i Nacka.

Skulle ni varit med pa Allt for sjon?

— Absolut, det ér sjalvklart att vara ddr om det
blir en massa. Men vi ligger bra till i stan och &r
en vinnare i alla fall.

Vad gor ni i stillet?

- Jag tillbringar mina dagar med att forsoka
fa fram saker som vi sélde forra aret och ska le-
verera i var.

Vad dir det problem med?

— Allt. En bét bestar ju av tva stora kom-
ponenter som kommer fran olika hall. Vi ska
forst jaga fram en bat och dérefter ska vi jaga
fram en motor. I basta fall s& kommer &ven
de smé komponenterna sdsom lanternor, reg-

SUFL

Bjorn Sandhaag, vd for Marindepan.

lage, propellrar etc. med ocksé.

- Ett undantag ar Suzuki, som vi har fatt po-
sitiva besked av. De klarar att leverera motorer
till alla batar vi har silt som &r riggade for deras
motorer.

Har ni fler problem din dessa?

- Vi sdljer de ryska Victorybétarna ocksé. Vad
som hander med dem beror pé vad som hénder
kring kriget i Ukraina och det ar inte sa enkelt att
16sa. Kvar ar Terhi och Linder, som hittills haller
vad de lovar. Jag har aldrig upplevt nagot liknan-
de, men jag har bara varit med sedan 1979...

— Askeladden har ocksé stora problem med
sin produktion. Kort sagt ar det samma problem
hos alla, inklusive motortillverkarna som har en
vialdig ravarubrist.

Bjorn Sandhaag tror att resultatet av alla leve-
ransstorningar kan innebéra en minskad forsilj-
ning redan i ar.

- Det kan gora att vi 2023 kanske kan ligga i
ritt niva mellan tillgdng och efterfragan.

- Efter att Allt for sjon stingde i fortid 2020
blev det ett svart hél och dérefter kom hégkon-
junkturen i hojd med pésken. Direfter silde vi
rent, men vi hade en del batar kvar for leverans
till i vdr. Nu kommer snart en siandning pa 60
batar, men vi far bara ca hilften av de motorer
vi bestillt, bortraknat de batar som kommer fir-
digmonterade. Vi har motorer pa ingang till alla
batar vi far hem men 16sa motorer for att ersétta
gamla eller stulna motorer i de storre storlekar-
na finns inte.

- Vi tackar nej till 5-10 motoraffirer per dag. En
del kunder har kommit pé forst nu att det kan bli
motorbrist till sisongen och de far tyvérr inget.

Niista batméssa for Marindepén blir till hosten.

- Nasta chans blir Allt pa Sjon i Gustavs-
berg. Vi gillar mdssor och tycker att det ar bra.
Alla som vill kommer dock inte att fa aka bat i
sommar, men om de bestiller nu s kanske de
kan fa bat till ndsta sdsong.

LARS-AKE REDEEN
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[nviger ny halli Havstenssund

GBM i Havstenssund ar normalt sett en av ut-
stillarna p& Batmassan i Goteborg. I ar inviger
de en egen utstéllningshall.

- Jag édr for batmissor totalt sett. Det ar fa
ganger vi som bransch lyckas enas och gora na-
got s& bra som vara massor, siger Rolf Hansson,
vd och deldgare i GBM Havstenssund.

Vad gor ni i stillet for Batmdssan i dr?

- Vi var bokade till Bitméassan men fick av-
boka. Anledningen &r att vi haller pa med en ny
utstdllningshall p& nastan 2 000 m* som vi fyller
till nastan 80 procent med véra egna utstéllnings-
batar. Dir har vi lyckats fa in alla modeller fran
Grandezza, Finnmaster, Buster och Yamarin.

- Vart foretag har haft 6ppet samma tider som
Batmissan i Goteborg skulle haft plus en del
extraGppet efter det. Avsikten ar att vi ska fortsitta
med utstillningen, framst for de stora batarna.

DEN NYA HALLEN, som pdminner om en mini-
massa, dr en forlaingning av GBM:s stora lager
som ligger pa vig ner till GBMS:s kontor och
forsdljningslokal vid hamnen i Havstenssund.
Den nya hallen har stora fasadfonster for att
sldppa in mycket ljus och visa batarna pé ett
snyggt satt.

- Vi funderar redan pa hur vi klarade allt ifjol
nér vi inte hade den hallen.

- Det kommer nog inte 60 000 personer hit
till Havstenssund, men vi har flera langviga
intresserade som vill komma och titta pa batar.

B — 48 7 % T
Ny utstdllningshall hos GBM Havstenssund.

Det kinns bra att kunna ta hand om dem.

De storsta bitarna i den nya hallen kommer
fran finlindska Grandezza, som GBM har salt
bra av de senaste aren.

- De har ett riktigt modernt program som till-
talar manga. Till nédsta sdsong har vi bland annat
salt tta Grandezza 34 och fyra 37:or. Totalt har
vi salt 18 Grandezza infor 2022. Vi har ytterli-
gare tre i egen order som vi inte vagar silja da de
sista troligen inte kommer forrdn under hosten,
trots att vi bestéillde samtliga bétar rekordtidigt i
borjan av maj i fjol.

Vad tror du om Bdtmdissan 2023?

— Forst och framst ska vi vara med pa den flyt-
ande Eriksbergsmissan i april. Det bokade vi
redan ifjol. Jag ar positiv till massan och tror att
sd linge det 4r nagot drag i den sa kommer bade
utstéllare och publik dit. Fraimst kommer vi att
visa storre batar och kanske dven en del mindre.

Hur gor ni med Marstrandsmdssan i ar?

- Den kidnns som att vi kommer att vara med
pa. Vi kommer nog 4ven att vara med pé Allt pd
Sjon i Gustavsberg.

LARS-AKE REDEEN

"Batmassan behover fornyas’

Yamahacenter Stockholm med stora anlagg-
ningar i Haninge och Danderyd ér traditionellt
en stor utstallare pa Allt for sjon i Stockholm.
Men foretagets ledning tycker att batméssan be-
hover fordndras.

— Jag tror att Allt for sjon har varit bra histo-
riskt sett, men jag tror inte pa att fortsitta med
den i samma form i framtiden. En flytande bét-
missa dr enklare for aterforséljarna och ligger
mer ritt i tiden for oss, sdger Patrik de Vos, vd
och deldgare av Yamahacenter Stockholm.

— Idag har de flesta bathandlare nagon form
av showroom. Om missan ska 6verleva sa maste
arrangOrerna titta pd nagot annat sitt att arrang-
era méssan. Om vi tar dit tvd Marexbatar i en
monter s& kostar det en halv miljon kronor. Det
betyder att vi maste silja en bat for att ta igen
kostnaderna. Trots att Diisseldorfmassan ocksé
dr dyr sa tror jag att den kommer att befista sin
position som extra viktig fér batbranschen.

En forandring som Patrik de Vos har sett ar att
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Patrik de Vos ar vd for Yamahacenter Stockholm.

manga kunder tidigare gick och vantade pa bat-
massan innan de gjorde affir och képte en bat.

- Nu nér det inte har varit batmissor pa ett
tag sa saljer vi och levererar batar aret runt. Det
ar klart att vi ser upp- och nedgangar, men det ar
mindre svingningar 4n vad det var tidigare.

Hosten 2020 hade Yamahacenter Stockholm
egen bétvisning pa Karlslunds Marina, en sats-
ning som gav bra resultat med sex kundsélda

Marexbatar pd fyra dagar. Trots daligt vider
kom det kunder fran hela landet.

Senare i ar kommer Yamahacenter att vara
med pé den flytande batmissan Allt pa Sj6n i
Gustavsberg. Det dr en massa som ligger ritt i ti-
den for dem och kan bli en bra forséljningsstart
infor nasta sdsong.

- Pa Allt pa Sjon kommer vi definitivt att vara
med. Vi méste behalla intresset for batlivet pa
ndgot sitt.

Patrik de Vos pekar ocksa pa leveransproble-
men i batbranschen som en stor utmaning i ér.
Aven en s8 stor aterforsiljare som Yamahacenter
far betydligt farre bitar och motorer 4n de vill ha
frén béttillverkarna.

- De allra storsta leverantorerna som till ex-
empel Buster klarar av att leverera ungefir vad
vi vill ha. Men vi har till exempel bara tre Marex
kvar att sdlja till ndsta sisong och vi har redan
salt Marexbatar for leverans 2023.

LARS-AKE REDEEN
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ekord for

Orust Marin Center ABiHenan
redovisar ett rekord for 2021.

Foretagets omsattning passerade 100 Mkr
med ett positivt resultat. Utvecklingen har dir-
med varit mycket snabb de senaste dren for
Henénforetaget, som har gatt fran 39 Mkr i om-
sattning 2016 till forra arets rekordnotering.

- Vihade ett helt fantastiskt fjolar, men fragan
ar om det gér att upprepa detta med tanke pa le-
veransproblemen i batbranschen for béatar och
motorer, siger Goran Blomgqvist, forsaljnings-
chef och deldgare i Orust Marin Center.

FORETAGET SATSADE UNDER forra aret bland annat
vidare pa att modernisera och bygga ut sin marina.
- Vihar gjort om utstéllningshallen och haller
paattbygga en ny hall for laminering och botten-
malning. Vihar ocksé asfalterat hela planen utan-
for den kundbatsfyllda vinterforvaringshallen.

Invid marinan i Henén har sjémacken upp-
graderats och kompletterats med en ny brygga.
Planer finns dven pa att bygga en ny kran.

Orust Marin Center brukar alltid finnas med
som utstdllare pa Batmissan i Goteborg. Nar
missan stalldes in for andra dret i rad satsade fo-
retaget i stéllet pa egna visningar med dppet hus.

- Jag personligen dlskar batmassor, jag skulle
kunna vara pa méssa hela tiden, sager Goran.

- Vihade bokat en egen monter pa Bitméssan,
men vi valde att ta tillbaka pengarna. Vi ska
dock vara med 2023 igen.

Orustforetaget har manga positiva erfarenhe-
ter av batmissor. De har aldrig limnat en bat-
massa dar de stallt ut batar utan att ha salt nagot.

- Det minsta som vi har salt fér pa Batméassan
i Goteborg sedan 2012 dr 12,5 Mkr. Sa det ar en
viktig férséljningsaktivitet for oss, siger Goran.

- For oss innebdr Goteborgsmiassan alltid

R s —- T

Vinterforvaringshallen hos Orust Marin Center &r valfylld med batarna prydligt uppstallda for service.

en tydlig och positiv start pa hela batsdasongen.
Vi marker det pa alla, bade kunder och publik.
For oss dr Goteborg dessutom den trevligaste
batmissan dir vi kan triffa kunder och kollegor
i batbranschen.

NAR BATMASSAN UTEBLEV valde Orust Marin
Center att satsa pa egna aktiviteter.

- Vi har haft 6ppen helg, men vi vill inte kalla
det f6r en massa. Vi marknadsforde oss ocksa
med extradppet och loérdagsoppet forsta 16rda-
gen i februari samt en del extra 6ppet veckan ef-
ter. Vi har ocksé haft 6ppet for privata visningar
med kunder.

Infor arets sasong ar det inte sikert att tillvix-
ten fortsitter. Leveransproblemen i branschen ér

Orust Marin Center levererade ett rekordresultat 2021. Har syns foretagets huvudanlidggning i Henan.
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pétagliga for flertalet aterforsaljare.

- Vi har haft det bra hittills, det beror pa att
vi kopte pa oss s& mycket som mojligt vildigt
tidigt. Det kommer att vara nyckeln for att kunna
leverera batar och motorer i ar.

Orust Marin Center har valt att inte vara med
pé nagon flytande batmassa i var.

- Vi ska inte vara med pa Eriksberg Boat
Show i april utan har tackat nej. For oss ar den
madssan inte rétt i tiden utan det dr d4 vi har som
allra mest att gora med service, leveranser och
forséljning.

- Marstrand Boat Show ligger mer ritt i tiden
for oss, men jag ér inte siker pa att vi ska vara
med dér heller da vi kor en egen massa.

LARS-AKE REDEEN

A

Goran Blomqyvist.
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Batbranschens Riksférbund
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SWEBOAT TAR PULSEN

PA KONSUMENTERNA

| Sweboats vision 2025 &r en av
hérnstenarna ett storre konsu-
mentfokus. Den forsta konkreta
delen i detta arbete blir att borja
kartlagga vad konsumenterna
tycker och tanker om bétlivet och
batdgande. Resultatet av under-
sokningen ska ligga till grund

for Sweboats marknadsféring,
lobbying, arbetet med Upplev
Batlivet och vara massor. Arbetet
med konsumentpanelen startar
nu under varen och rapporten
med resultatet kommer att finnas
tillganglig for vara medlemmar
senare i ar. Malet ar att bygga upp
en permanent konsumentpanel
s att vi dven I6pande kommer
kunna ta pulsen pa konsumen-
terna i aktuella fragor.

SWEBOAT SOKER EN SAK-
KUNNIG | BATMILJOFRAGOR
Inom ramen for Sweboats kli-
mat- och miljéprogram behéver
vi knyta till oss en person som
stottar vart fortsatta miljoarbete.
Vi har kommit véldigt langt
redan med vart miljoprogram for
varv och marinor, Batretur och
projektet Kostnadseffektiva sa-
neringsatgarder - men nu maste
vi ta ndsta steg med batlivets alla
miljofragor. Vill du eller ndgon
du kdnner veta mer? Kontakta
var vd, Mats Eriksson pa me@
sweboat.se
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Ny konsumentkoplag 1 maj

Den nya konsumentkdplagen
kommer enligt forslaget att trada
i kraft den 1 maj 2022. Den ska
anpassa svensk ratt till EU:s nya
regler om konsumentkdp och
innebar stora forandringar for
dig som handlare i batbranschen.

Lagforslaget innehaller ett
starkt konsumentskydd. Bland
annat kommer tiden en séljare
har bevisboérdan att ett fel i en
vara inte fanns redan vid kdpet
forlangas fran sex manader till
tva ar. Férandringarna i lagen ar

de storsta pa mycket lang tid.
Sweboat kommer I6pande att
informera vara medlemmar om
vad dessa forandringar innebar
mer konkret och erbjuder nya
branschrad, seminarier, sup-
port och avtal.

Miljofonden

Hej Tommy Planeryd, vd pa
Wasa Yacht! Ni har precis gatt med
i Sweboats Miljofond. Beriitta lite
om Wasa Yachts!

Wasa Yachts ar ett batvarv i S6-
dertalje och var huvudverksamhet
ar vinterforvaring av fritidsbatar
med relaterade tjanster och
forsakringsreparationer. Vi ar
aven auktoriserade for Yanmar
och Suzuki samt utfor renove-
ringar och installationer i batar.
Egentligen allt som batdgaren kan
behova hjélp med, som teakdack,
inredningar, lackering, elarbeten,
navigationsutrustning m.m.. Wasa
Yachts etablerades i mitten pa 70-
talet och var tidigare batprodu-
cent. 2016 flyttade vi till ny mark
och har sedan dess vuxit kraftigt.

Hur mdnga batar vinter-
forvarar ni?

Ca 200, .snittstorlek runt 40 fot.

Varfor har ni gatt med i Miljo-
fonden?

Vi vill vara med att bidra till att

].

h i

reducera batlivets inverkan pa
miljon. Vi har dven genomgatt en
saneringsprocess pa vart gamla
varv och vet hur mycket tid och
pengar det kostar.

Varfor tycker du att fler féretag
bor ga med?

Det ar dags att alla & med och
bidrar till att reducera batlivets
miljopéverkan, ju fler som dr med
i fonden desto mer hjalp kan vi fa
ifran den nar det behovs.

Hur arbetar ni med miljéfragor

pd Wasa Yachts?

Vi har arbetat med Sweboats
miljoprogram sedan manga ar
med allt vad det innebar med
rekommendationer till kunder
osv, vi killsorterar alla vara sopor
och anvander oss av PreZero for
atervinning/omhéndertagande av
miljofarligt avfall. Vi koper endast
miljocertifierad el. Sen har vi ocksa
genomgatt en ratt ldang process
avseende arbetsmiljo och den
skyddsutrustning som personalen
anvander sig av. Vi erbjuder dven
TBT-Sanering.

Vad sdger kunderna?

Vi har inte fatt nagra fragor eller
kommentarer ifrdn kunderna &n
sa lange. Jag hoppas de flesta ar
positiva till att vara med och bidra.

Hur kommer ni att marknads-
fora Miljéfonden?

Vi har skickat ut mail till samt-
liga vinterférvaringskunder och
kommer annonsera vart medlem-
skap pa var hemsida.
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WE TRADE MARINE Fran smarta Y-bomn
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0155-360 70 031-380 26 00 info@wetrade.se
08-718 04 50 040-13 12 50 www.wetrade.se
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Diesel Power AB

POWER SOLUTIONS

o MARIN
ATERFORSALJARE?

Vill du vara med pa var
framgangsresa?

HYUNDAI SEASALL
16 - 272 hk 200 - 700 hk
| | N
385 -2000 hk 300 hk

a JOHN DEERE

80 - 750 hk

KOHLER.

IN POWER. SINCE 1920.

MY Racor

Hor av dig
sa berattar vi mer.

031-748 62 00
info@dpower.se

dpower.se
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Gast- och naturhamn i Djupfladen i Stockholms skargard. Foto: Ulrika Palmblad,
Skargardsstiftelsen.

Nominerade till
Sweboats Miljopris

Den 14 mars
utses vinnaren av Swebo-
ats Miljopris 2022. Tre ar
nominerade till priset som
ar pa 25000 kronor.

Svenska Batunionen (SBU)
nomineras for skapandet av
“Nationella batmiljokonferensen”.

- Avsikten var att skapa en motes-
plats mellan teori och praktik.

Vi kdnde att det var alldeles for
manga méten dar batlivet pratade
om sin syn pa sina méten och
méten ddr forskarna och myndig-
heterna diskuterade sin. De till-
fallen vi méttes var ofta i oppo-
sition till varandra i debatt-

inlagg eller Tv-intervjuer, sager
Peter Karlsson, verksamhetschef
Svenska Batunionen.

SF Pontona nomineras for sin
innovativa teknik med inbland-
ning av bergarten basalt i arme-
ring av flytpontoner, tillverkning
av gangdack samt polyuretan-
behandling av flytkroppar for att
forhindra mikroplastutfalining
vilket forlanger livslangden pa
deras betongbryggor.

- Basalttekniken tillater att vi
kan bygga valdigt tunna betong-
déck med lang livslangd. Att fa
ned vikten pa betongdacken
som sammanbinder betong-
flytkropparna ar mycket viktigt
eftersom ett tjockt betongdack
skulle leda till en valdigt hog
tyngdpunkt resulterade i en insta-
bil brygga. Dessa tunna betong-
déck kan utan problem ersatta
de konventionella dacken som
idag byggs med tryckimpregnerat
virke, vilkas livslangd berdknas
till 15 ar. En basaltbrygga har en
berdknad livslangd pa 90 ar, sager
Fredrik Odhe pa SF Pontona.

Skargardsstiftelsen nomineras
for projektet "Skydd under ytan’,
med foretagssponsrade bojar i
naturhamnar i Stockholms skargard.

- Bojarna i Ostermarsfladen
har fatt ett valdigt positivt mot-
tagande av batturister pa Nattaro
som tycker det ar bekvamt att
lagga till vid boj. Ménga har ocksa
fatt forstaelse for att ankring kan
paverka botten negativt och
tycker det &r positivt att erbjudas
en boj som alternativ, sdger Cecilia
Wibjorn, projektledare for “Skydd
under ytan”.



SVENSKA MASSAN, GOTEBORG

Save the date

Satt ett kryss i almanckan den 4-12 februari 2023.
Vi ses pa Batmassan 2023!

MEDARRANGOR: ‘QA PARTNERS: bat se
Audi - massan. ey
“ucBoat  WATLANTICA Géteborg o #batmassan SVENSKA¥F MASSAN

THE SWEDISH EXHIBITION & CONGRESS CENTRE



Ryds och Yamaha
i samarbete

Ryds Batar har ingatt ett
exklusivt avtal med Yamaha
Motor Scandinavia for den norska
marknaden. | samband med det
har den forsta Ryds735Vi baten
levererats till Norge.

- Avtalet géller bara i Norge. Vi
hade ett liknande uppldagg med
Erling Sande tidigare. | samband
med att vi uppdaterade motor-
leverantorsavtalen sa valde vi
att lamna Erling Sande. | nuldget
arbetar vi med Mercury, Yamaha
och Honda i Sverige, sdger Patrik
Hékansson, vd Ryds Bétar AB.

Den bat som har testats i Norge
ar en Ryds 735Vii Norge med
nya Yamaha F250 med inbyggd
elektrisk styrning. Den berdknade
topphastigheten ar cirka 45 knop.

Mirkas nya innovativa slipmate- i

rial Galaxy kombinerar effekthltet
med lang livslangd, tack vare

ett nytt sjalvslipande keramiskt
korn, en igensattningsresistent
beldggning och den nya Multifit-
halkonfigurationen.

De keramiska kornen i Galaxy
ar konstruerade for att halla sig
skarpa, eftersom nya slipande
kanter bildas nar de bryts ner
under slipningsprocessen, vilket
gor att Galaxy kan fortsatta skéra
- fran kant till kant. De bla kera-
miska kornen behaller skarpan

exceptionellt bra, vilket ger Galaxy!

en 1ang livslangd och en snabb

skarning. Repmonstret av finare

korn &r sarskilt att att polera ut.
Galaxy anvander Mirkas nya

Multifit-koncept for hdlkonfigura-

tion. Med Multifit kan slipmed-
let placeras pa vilken maskin
som helst utan att det behover
justeras specifikt, tack vare den
optimerade halplaceringen.
Med enastaende kantslitstyrka

mojliggor den universella Multifit-

halkonfigurationen en perfekt

l"rl. —
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balans mellan lang livslangd och
optimalt dammutsug.

For att motverka igensatt-
ning har Mirka Galaxy en speciell
beldggning for effektivdamm-
avstotning. Dessutom bidrar den
nya hélkonfigurationen Multifit
med de speciellt placerade halsek-
tionerna till att kanalisera och leda
bort dammet fran slipningspro-
cessen.

Den filmbaserade Mirka Galaxy-

Nar andra pickup-mérken skiir nér., péusareller helt lagger ner verksamheten, gerIsuzu full gas och éxpanderar kraftigt.
Nya D-Max erbjuder MER av allt som betyder nagot. Marknadens starkaste rambygge ger dig upp till.1,1 ton lastvikt och
3,5 ton dragvikt. D-Max @r dessutom den enda pickup som har fatt 5 stjarnor i Euro NCAP 2020.

Om ordet MER ér det du letar efter i en ny pickup, sa behdver du inte leta langre.

Isuzu D-Max Double Cab fr. 278.800:- exkl. moms. Bransleforbr. bl. korn. 8,2-9,21/100 km, C02 bl. kdrn. 216-241 g/km (WLTP)
“Galler vid kop av ny Isuzu pickup. Fullstandiga villkor finns hos din lokala aterforsaljare och pa sweboat.se. Med reservation for eventuella andringar och avvikelser.

&

serien ar tillganglig fran grovlek
40 till 2000 for efterbehandling av
farg. Mirka Galaxy ar en mangsidig
produkt, idealisk for slipning av
bade mjuka och harda material
samt olika underlag tack vare dess
utmarkta motstandskraft mot
igensattning och dammutsug.
Det hér gor Galaxy lamplig for

en mangd applikationer, fran for-
donssektorn till marinproduktion
saval som till trasektorn.
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Top Marine _.¢

Din bryggleverantor

0

Design & layout - Betongpontoner -Tra-betongbryggor - Y-bommar

_ég—])_l_arine AB
Box7
184 03 Ljusterd

— NY SERIE PENTRY-
JABSCO OCH SPOLPUMPAR
L

a xylem brand

Par-Max & HotShot

Par-Max - Effektiva, tysta och palitliga pentrypumpar. Finns i sex olika modeller
fran 7,6 I/min till 23 I/min, med inbyggd 6verstrommningsmodul for jamnare flode. COMSTEDT"

HotShot - Spolpumpar med hogt tryck for renhallning av déck.
Finns i fyra olika modeller fran 11 I/min till 23 I/min med tryck fran 3,4bar till 4,8bar.

Las mer pa comstedt.se
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Nvtt ar och SweBoat

ags for en nystar(?

Bli starkare med Swelboat - det |onar sig!

Hos oss far du bland annat:

- Branschanpassade utbildningar till formanliga priser

- 25% rabatt pd vara flytande mossor och andra formanliga rabatter

- Tillgang till miljoprogrammet fér varv och marinor

- Mojlighet att annonsera pd SOkBat.se

- Tillgang till branschrad och avtalsblanketter godkénda av konsumentverket
- ISO/CEN-standarder till rabatterade priser

- Tillgang till experter inom juridik

- Tillgang till internationell statistik via ICOMIA

Intresserad? Las mer pd sweboat.se eller hor av dig till
Thomas Greberg pt tg@swehfocli,.se

".\




Noterat

Sjostadens Varv forst med klimathokslut

Som forsta fritidsbatsvarv i Sve-
rige har Sjostadens Varv tagit fram
ett klimatbokslut for att identifiera
de mest vasentliga utslappen fran
foretagets verksamhet. Klimatar-
betet &r avgorande for foretagets
utveckling och klimatbokslutet
visar att de storsta utslappen orsa-
kas av framtida anvéndning av de
motorer som séljs.

Foretaget har verksamhet i
Mariestad och i Goteborg. Det har
under flera ar vidtagit atgarder for
att sanka klimatrelaterade utslapp.
Bland annat varms lokalerna upp
med fjarrvarme och varmepumpar
i stallet for med olja. Flera energi-
besparande dtgarder har genom-
forts, all belysning har bytts ut
till LED-lampor och varvets stora
férvaringshall i Mariestad har
isolerats.

Sedan tva ar har Sjostadens
Varv installerat en tankstation
for HVO i Mariestad och en till &r
pa vag till Langedrag. Foretagets
servicebilar tankas med HVO och i

samband med vinterférvaring och
service tankas dven kundernas
motorer med HVO. Dessutom har
Sjostadens Varv mojliggjort for all-
manheten att tanka HVO. Anvand-
ning av HVO minskar utslappen
med ndrmare 90 procent.
Klimatbokslutet utgar fran
Greenhouse Gas Protocol, den
mest vedertagna standarden for
klimatberakningar och omfat-
tar utsldppen i Scope 1, 2 och 3.
Bokslutet inkluderar utslapp fran
produktion av de motorer som
Sjostadens Varv séljer, samt de
utslapp som kundernas framtida
anvandning orsakar. Foretaget
har tagit hjdlp av konsultbolaget
2050 for att genomfora berdk-
ningarna. Tack vare de atgarder
som foretaget redan genomfort
ar utsldppeniScope 1och2(dvs
utslappen fran egen verksamhet
samt fran inkopt el och varme)
relativt Iaga. De totala utslappen
for verksamhetsaret uppgar till
2 240 ton CO,. Av dessa star ca 90

marine

Unimer Marine rekryterar en sdljare
med stort afféirsdriv och engagemang

Sk ticinsten p& www.unimer.se
Véra produkter: www.unimer-marine.com

procent av framtida utslapp fran
anvandningen av salda motorer.

- For att sanka klimatavtrycket
behover vi battre forutsattningar
att reparera komponenter och
motorer i stallet for att kdpa nytt.
Detta &r ett av de fokusomraden
som vi har identifierat. Hir maste
forandringar genomforas i hela
vardekedjan dar motortillverkarna
ar nyckelaktorer, sager Nils Inger-
slev, vd for Sjostadens Varv.

- Med tanke pa batmotorers
langa livslangd &r en central
atgard att stalla om till fossilfria
brénslen i de motorer som redan
finns pa marknaden. Dessutom
kommer det att drdja innan det
finns alternativ till forbrannings-
motorer for storre motorbéatar
pa marknaden. Redan idag kan
man se att reduktionsdiesel staller
till det for batagarna eftersom
den innehéller en viss mangd
FAME, vilket kan orsaka bakterier
i bransletanken. Darfor ar HYO
ett mycket bra alternativ for

fritidsbatar, bade ur ett klimatper-
spektiv samt for driftssakerhet och
prestanda.

- Vi behover rena biodrivmedel
till rimliga priser, dar vi far tillgodo-
gobra oss den klimatnytta som
héginblandade biobranslen ger. |
det framtidsscenario regeringen
malar upp kommer sa inte att vara
fallet, sdger styrelseordférande
Mats Forsgren.

Sjostadens Varv hoppas att
regeringen vdljer en annan vag
sa att vi kan fortsatta vart viktiga
klimatarbete tillsammans med
vara leverantorer och kunder.

- Sjostadens varv ar ett
foredome for branschen. Deras
konsekventa miljdarbete visar
att det finns manga konkreta
atgarder for resten av branschen
att ta inspiration av. Inom ramen
for Hallbart batliv - Sweboats
klimat-miljéprogram kommer
fler atgarder téckas in, séger Mats
Eriksson, vd Sweboat.

KALLA: SJOSTADENS VARV.

WinchMatic

of Sweden

BANDANKARSPEL

Helautomatiska lattplacerade bandankarspel

Starka och robusta tack vare SPARC-frikoppling
i kombination med traditionell snackvaxel!

* For batar upp till 25 ton « 60 meter band
Svensktillverkat med NG-Styrelektronik

TIPS:Uppgradera aldre spel till NG-Styrelektronik.

WinchMatic

Winchmatic Sales AB, Skogsévagen 22, 133 33 Saltsjobaden
Tel 08-711 12 22, www.winchmatic.se, inffo@winchmatic.se
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|C-M85 HYBRID

Nya IC-M85 HYBRID &r en marin/
jaktradio fér anvandning bade till
sjoss och i skogen. Radion har
kraftfullt ljud, robust tillbehorskon-
takt och ett slagtaligt chassi for
att tala de skiftande harda miljoer
bade pa land och till sjoss.

Art.nr 83485

IC-M510E &r den forsta av Icoms
VHF-modeller som har inbyggd
WLAN vilket gor det mojligt att
ansluta upp till 3 smartphones for
att hantera VHF-trafiken i din radio.

2 o

Art.nr 81501

O
ICOM

Las mer om Icom marinradio p& northcom.se

Awake expanderari Frihamnen

Awake, som ut-
vecklar och siljer eldrivna
surfbrador, fortsatter att
vixa och expanderar i
Stockholms Hamnars
lokaler i Frihamnen.

Vérldsledande spjutspetstek-
nologi och hallbar utveckling
kombineras och testas snart i en
ny prototypverkstad.

Stockholms Hamnar bygger
bade en prototypverkstad at Awa-
ke i Magasin 5 och ett kombinerat
showroom och kontor i Magasin 3.
Awake, som tidigare har hyrt 277
m?2 i Frihamnen, utokar den totala
lokalytan till 6ver 680 m2.

- Vi ser fram emot att expan-
dera var verksamhet i Frihamnen.
Det ar en dynamisk och spannan-
de del av Stockholm, vars inno-
vativa sjal ligger helt i linje med
Awakes. Narheten till vattnet ger
mojlighet att testa och demon-
strera vara produkter i anslutning
till kontoret, och det &r spannande
att ett marint elektrifierat segment

haller pa att byggas har i Friham-
nen, sdger Adam Treschow, vd
pa Awake.

Awake utvecklar och saljer
eldrivna och energieffektiva
surfbrador till vattensportentu-
siaster pa den globala markna-
den. Genom att de kombinerar
spjutspetsteknologi med hallbar
utveckling och &r marknads-
ledande, driver Awake den
nischade marknaden med
motoriserade surfbrador framat
och utvecklar den marina indu-
strin med framfor allt upplevelser
som sportentusiaster kan fa pa
vattnet.

Awake AB startades 2017.
Foretaget har fabrik och operativ
verksamhet i Polen. Awake har
haft kontor i Frihamnen sedan
2020, och har nyligen flyttat sitt
huvudkontor till Stockholm, dar
de skoter forsaljning, marknads-
foring, finans, kundsupport och
produktutveckling. En prototyp-
verkstad och ett showroom med
kontor beraknas vara inflytt-
ningsklara i Frihamnen i mars
respektive maj 2022.

CE Markning
av batar

www.ceproof.se
info@ceproof.se
08-514 501 77

Ekskogens Gard 15
186 96 Vallentuna

Aterférsiljare  Vilkommen med er bestéllning i var webbshop.
Saknas inloggning vanligen kontakta Customer Support
Telefon 054- 67 05 10 eller customer.support@northcom.se

Cé€proof

Foretag flyttar ihop

For tre ar sedan kopte Gransegel
Benn’s mast & rigg. Nu har fore-
tagen flyttat ihop och finns pa sin
nya adress Prastkragens vag 20 i
Saltsjo-Boo.

FARRE | SJONOD 2021
Sjofartsverket genomforde strax dver
1100 sjoraddningsinsatser under 2021,
vilket &r en minskning med fem pro-
cent jamfort med aret dessforinnan.
Grundstétningar och motorhaverier
tillhorde nagra av de vanligaste
larmorsakerna under fjolaret.



Affarer

Ny marinkoncern forvarvar Seacastle

Oregrundsvarvet AB forvirvar
Seacastle AB och grundar i och
med det marinkoncernen Petrel
Group AB. Med hjilp av en ge-
mensam strategi och forvaltning
vill de skapa goda forutsittningar
for framtiden.

- Vi befinner oss i en tillvéxtfas
och genom att organisera bolagen i
en koncern kan vi effektivt aktivera
synergier och bereda vig for fort-
satt tillvaxt for koncernen som hel-
het, sdger Erik Wickgren som till-
trader vd-posten for Petrel Group i
slutet pé februari.

SAMARBETET MELLAN Seacastle och
Oregrundsvarvet tog sin bdrjan
2018 da Seacastle borjade sélja bat-
ar av mirket Viggo som tillver-
kas av Oregrund Marine Service

Erik Wickgren.

AB, ett systerbolag till Oregrunds-
varvet. Viggo blev da ett naturligt
tilligg till Seacastles portfolj av
premiumvarumérken bestdende av
bland annat Saxdor, XO, Capelli,
Hwila, Kawasaki, Mercury och Su-
zuki.

Seacastles grundare Fredrik Sjo-

borg kommer att arbeta operativt
inom koncernen och sitta i Petrel
Groups styrelse.

- Att vi nu viljer att fordjupa
samarbetet i gemensam koncern ar
en naturlig utveckling da var verk-
samhet védxer i snabb takt, menar
Fredrik Sjoborg.

KONCERNEN KOMMER att kunna
erbjuda bade fritids- och yrkes-
sjofart ett omfattande utbud av
tjanster och produkter. I koncer-
nen kommer #ven bolagen Ore-
grund Marine Service (Viggo
Boats), Oregrunds Batférvaring
och Fyrskeppet Biskopsudden att
inga. Petrel Groups ambition ar
fortsatt expansion genom en kom-
bination av organisk tillvixt och
aktiv forvarvsstrategi.

Flexiteek forarvar hoIIandskt foretag

Flexiteek International har for-
virvat nederlandska Superyacht
Business F3 Flexiteek Friesland B.V.
Avtalet starker ytterligare Flexi-
teek Internationals position som
marknadsledare pa syntetiska déck.
Det nyforvarvade bolaget kommer
att kallas "Flexiteek Superyacht”

"FLEXITEEK SUPERYACHT~adderar en
vil etablerad tillverkning som an-
vinder den senaste CNC-tekniken
for att forse superyachtindustrin
med dickslosningar. Foretaget
har tillverkat dick sedan 2014.
I mars borjar de arbeta i en ny
fabrik i Sneek i Nederlanderna pa

4500 m”. Didrmed kan tillverkning-
en Oka visentligt.

Forvirvet foljer efter etableringen
av en ny enhet i Polen, “Flexiteek
Marine Products” under 2021. Den

fabriken forser den vixande OEM-
marknaden med dickmaterial.

- DET HAR AR ett spdnnande ar for
Flexiteek. Vi har levererat dack i
6ver 22 &r och att vixa med en eta-
blerad partner i superyachtindu-
strin gor att vi kan fokusera pa kun-
der med alla typer av batar, sager
Tomas Gustafsson, vd for Flexiteek.

Otto Brandt utokar - blir storst i Finland

Finlands Oy Otto Brandt for-
varvar hela aktiekapitalet i Fenix
Marin Oy och blir dirmed Fin-
lands storsta battillverkare rdknat
i antalet producerade bétar. Den
totala volymen blir efter forvirvet
cirka 7 000 batar per ar.

Syftet med transaktionen ar att

komplettera Otto Brandt-koncer-
nens batproduktion och stdrka
bétaffirsstrategin. Alla koncernens
batar tillverkas i Finland vid sex
fabriker: Terhi ABS-bétar i Rymatty-
14, Silver aluminiumbétar i Ahtiri,
Silver glasfiberbat i Nyslott och TG
hyttbatar i Osterbotten och i Borga.

- Vi ér glada over att ha Fenix
Marins expertis i koncernen. Var
vilja ar att fortsitta som en multi-
varufabrik och att sikerstilla hall-
barheten for battillverkningen i
Finland dven i framtiden, sdger
Markku Himalainen, vd och kon-
cernchef av Oy Otto Brandt.

STARKT RESULTAT

FOR ALANDIA

For Alandiakoncernen innebar
perioden januari-december 2021
(jamfort med januari-december
2020) att premieinkomsten 6kade
till 93 MEURO (85). Forsakrings-
verksamhetens resultat -3,7
MEURO (3,4) och investerings-
verksamhetens resultat 27,4
MEURO (15,9).

- Under 2021 var premietill-
vaxten god med en 10 % hogre
premieintakt jamfort med fore-
gaende ar. Skadekostnaderna var
hogre an forvantat och ledde till
ett negativt resultat for forsak-
ringsverksamheten. Investerings-
verksamhetens resultat var mycket
gott med ett resultat som framst
kom fran investeringar i aktier
medan ranteportfoljens avkast-
ning var svagt negativ, sager vd
Tony Karlstroms i en kommentar.

BRUNSWICK MOT
REKORDOMSATTNING
For Brunswick Corporation inne-
bar 2021 rekordartad tillvaxt. Det
innebér att foretaget har som mal
att under 2022 na USD 7 miljarder
i omséattning for att under 2025
komma upp i USD 25 miljarder.
Inom affarsomradet som
hanterar framdrift, batar och
tilloehor var tillvéxten for
Brunswick 30 %. Hela gruppen
nadde en omséttning pa USD
5,8 miljarder forra aret, vilket ar
en 6kning med 34,5 %.

BRA AR FOR CATERPILLAR
Caterpillar sag en tillvaxt i omsatt-
ning pa 22 % for helaret 2021.
Vinsten 6kade under aret med
hela 116 % och féretaget sdg en
fortsatt mycket hog efterfragan pa
motorer och maskiner.

Det USA-baserade foretaget
hade intékter pa USD 13,79 miljar-
der. Nettovinsten som rappor-
terades var USD 6,48 miljarder.

MERCURYDELAR.SE
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Affarer

Marinshopen lanserar B2B-portal

Marinshopen lanserar ny hemsida riktad exklusivt mot foretagskunder

Marinshopen har sedan de
blev en del av Hansen Group ge-
nomgatt stérre verksamhetsfor-
andringar.

- Vi har haft ett stort fokus pé
att fusionera in Marinshopen i den
ovriga verksamheten for att nyttja
synergierna inom gruppen. Med
nytt affirs- och telefonisystem,
ombyggd butik, effektivare logistik
samt en omfattande uppdatering
for bade hemsida och e-handel har
vi 6kat forsdljningen med 6ver 65
procent sedan forvérvet siger Peter
Magnusson, affirsomréadeschef for
Marinshopen.

NU LANSERAR Marinshopen en helt
ny hemsida riktad exklusivt mot
foretagskunder.

- Sedan starten 1977 har savil
konsumenter som foretagskunder

A.L

f’\.-)

haft samma tillgdng till alla vara
forséljningskanaler. Vi har dock
uppmarksammat att behoven i
allt hogre grad fordndras mellan
vara olika kundsegment och vi ser
dérfor fram emot att erbjuda vara
proffskunder néagot alldeles extra,
var nya webbplats Marinshopen
Plus, fortsétter Peter Magnusson.
Den nya portalen marinshopen-
plus.se dr designad och anpassad
for snabb och effektiv B2B-anvind-
ning samt i forsta hand inriktad pa

MARINSHOPEN®

produkter och tjanster som ar rele-
vanta for proffskunder.

- Vi dr inte helt klara an. Till en
borjan kommer mycket att vara
sig likt, men pa sikt kommer vi att
uppgradera till ett helt nytt utse-
ende samt fylla pd med massor av
funktioner som &r anpassade for
att gora det bade enklare och effek-
tivare att vara proffskund hos Ma-
rinshopen, sidger Peter Magnusson.

Den befintliga sidan marin-
shopen.se kommer fortsitta att

fungera som vanligt, men 4r nu-
mera helt anpassad for slutkunder.
For att fa tillgdng till Marinshopen
Plus kravs inloggning, men anvéin-
darnamn och losenord dr samma
som till den gamla sidan.

C. HANSEN GROUP AB grundades
1966 och &r med 55 dr i branschen
Sveriges dldsta och storsta foretag
specialiserat pd import av reserv-
delar till amerikanska bilar, marin-
motorer och drev, samt tillbehor
och sikerhetsutrustning inom
motorsport. C. Hansen Group AB
ar aven licenstagare av varumar-
ket Gulf i Sverige som innefattar
smérjmedel och branslestationer.

Hansen Group bestir av fem
affirsomrdden: Hansen Racing,
Hansen Marine, Gulf, Autoracing
och Marinshopen.
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OCH AR DE STORA VINNARNA!

BATLIV finns som tryckt tidning med en upplaga pa 137 600 ex per
utgdva, men ocksa ldsbar i sin helhet for alla pd www.batliv.se.
Batliv skickar ocks ett nyhetsbrev till ca 150 000 mottagare samt
har en vil besokt hemsida med reklamytor.

STANGMARKET nér de riktigt vélbestéllda ménniskorna som ror
sig i Stockholms Skirgéard. De som dr betalande medlemmar,
Skérgérdsvinner, dr nu uppe i 15 000. Tidningen finns ocksa
pé flera vilbesokta skargardsdestinationer samt skickas till
ca 7 000 hushall i Stockholms innerstad och i omradets
skirgdrdskommuner.

BATBRANSCHEN dr den marknadsforingskanal du anvinder om du
vill na folk som arbetar inom branschen. Har nir du beslutsfattarna
pa te x varv, aterforséljare, generalagenter, marinor med flera.
Batbranschen finns att 14sa i sin helhet pd Sweboats hemsida.

IBI hjilper dig att na ut till branschen. Tidningen distribueras tryckt
eller digitaltisin helhet till 22 000 beslutsfattare i 141 ldnder. Har
nér du bl a batbyggare, aterforsiljare, distributorer och tillverkare
av utrustning. IBI ar verktyget om du vill borja exportera eller 6ka
din export. IBI finns som tryckt tidning, digital tidning, valbesokt
sajt samt skickar ett uppskattat nyhetsbrev med det allra senaste
varje vardag.

Marina Media Sverige
Telefon: 0706-18 6161
E-post: henrik@batmedia.se

arina
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Posttidning B

Returadress: SweBoat

Box 92065

120 07 Stockholm, Sverige
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NORSAP

NorSap ar marknadsledande pa bords- och stolstativ. Bilden visar bordsstativ i saltvattenbestdndig aluminium med rostfria
snabba fasten utan durkgenomforing. Kontakta oss fér mer information och hjalp med l6sningar. 031-29 91 90, info@aspero.se
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